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Mieterstrom als
planbares
Infrastrukturinvestment

LOKALER STROMVERKAUF UND SERVICEERLOSE MAXIMIEREN

Mieterstrom bietet stabile Cashflows und eine hohe
Eigenverbrauchsquote, wodurch Investoren in ein
zukunftssicheres Infrastrukturmodell einsteigen kénnen, das
sowohl 6konomische als auch 6kologische Vorteile verbindet.

Kurzfassung: Mieterstrom wird investorenfahig, wenn er als
Infrastrukturgeschéaft mit standardisierten Service- und
Betriebsprozessen gedacht wird




Markt & Problem

Mehrfamilienhauser spielen eine entscheidende Rolle in der
Energiewende

Der Einfluss von Mehrfamilienhausern ist entscheidend fur die

Energiewende. |Ihr ungenutztes Potenzial bei der Stromproduktion

und -vermarktung muss dringend erschlossen werden, um die
Klimaziele zu erreichen, dem steigenden Strombedarf zu begegnen
und Versorgungssicherheit zu starken.

In Mehrparteienhdusern entscheidet nicht die Modulleistung Uber
den Erfolg, sondern die Fahigkeit, Strom innerhalb des Hauses
korrekt zuzuordnen und abzurechnen. Eine zentrale Verteil- und
Messarchitektur erméglicht Standardisierung, dynamische Tarife,

Priorisierung (z. B. Warmepumpe zuerst) und minimiert Umbauten
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Mieterstrom 1st kein Bauprojekt,
sondern ein Versorgungssystem

Ein Mieterstromsystem ist ein
dauerhaft betriecbenes System mit
Rechten und Pflichten gegenlber
Dritten. Es braucht eine klare
Betreiberrolle, eine
Serviceorganisation und
standardisierte Prozesse.

Investorenfahigkeit entsteht erst dann,
wenn Betrieb und Service wie
Infrastruktur gedacht werden:
wiederholbar, SLA-fahig und risikoarm.




Mieterstrom als
nachhaltige Energie-
Infrastruktur

EIN LANGFRISTIGES VERSORGUNGSSYSTEM FUR MIETER WEESS GmbH
Graf-Adolf-Stral3e 14

40212 Dusseldorf
Germany

Mieterstrom von WEESS ist eine Systemarchitektur im Sinne der
gemeinschaftlichen Gebaudeversorgung. Klare Betreiberrollen
und standardisierte Prozesse sind entscheidend fur eine stabile
und profitable Energieversorgung.

Die WEESS GmbH zusammen mit ihren Partnern, steht fur eine
sichere und nachhaltig 6kologisch gesicherte Stromversorgung
in Mehrparteien Immobilien. Ein strukturelles und intelligentes
System zur nachhaltigen Gebaudeversorgung.




Powertower Logik

Die Verteil- und Messlogik stellt den entscheidenden Engpass dar. Eine zentrale
Architektur erméglicht Standardisierung, dynamische Tarife und senkt operative

Kosten erheblich.

Die GGV-Systemlésung in Form der technischen Schranklésung “Powertower” der

WEESS GmbH in Kooperation mit MD ENRGY GmbH, |6st diese Herausforderung

praktikabel und nachhaltig.

Nominale Netzphasenspannung

Max. Netzphasenspannung am Eingang

Max. Netz-Eingangsstrom

Netztopologie

Netzfrequenz / Frequenzbereich

Anzahl der unterstitzten Gateway-Verbindungen
Max. parallele Anzahl

Energieverteilung

Eingebaute Messgerate

OTA
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100 A

3L/N/PE
50 / 60 Hz, 45-55 Hz [ 55-65 Hz
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WEESS PowerTower
Unkompliziert und ohne Burokratie

K
All-in-One
= .
Mieterstromlosung
« 100% Trennnung von PV und Netzstrom
« IMeliigente Vertellung von PV Strom FUr maximalen Ertrag
« Automalische Abrechnung Uber WEESS App
« Bestandzahler DieiDt unverangdert, Kain Umbau im Zahlerschrank,
nlarstutzt gynamesche Stromitarife

6 - Gateways

Mieterstrom in der
“Plug and Play”
Variante

Einfach.
Sauber. -

Sicher.

WEESS Cloud App

PowerTower
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47 kWp

Case Study Zoéllner Str. in Bamberg

Mehrfamilienhauser sind ein zentraler Hebel der Energiewende.
Wahrend Einfamilienhauser bereits stark mit PV erschlossen sind,
liegt das ungenutzte Potenzial bei MFH in der Kombination aus
Dachflache, kontinuierlicher Nachfrage und der Méglichkeit, Strom
direkt im Haus zu vermarkten.

Das Kernproblem vieler Projekte ist nicht die Hardware, sondern der
Betrieb: Messkonzept, Abrechnung, Stérungsmanagement, Service
und Kommunikation mussen dauerhaft funktionieren. Ohne diese
Infrastruktur bleibt Mieterstrom ein Einzelfallgeschéaft.




Case Study Bamberg

Analyse der PV-Leistung und Ertrage in Bamberg

e PV-Leistung / Jahresertrag: 47 kWp / 44.514 kWh p.a.
e Speicher: 61,44 kWh

e Eigenverbrauchsquote (Szenario): 77 %

e @ Mieterstromerldse: 15160 € p.a.

e OPEX (pauschal): 1.350 € p.a.

e Netto-Cashflow (konservativ): = 13.506 € p.a.

e PV inkl. Mieterstrom-/PowerTower-Komponenten: 100.883,98 €
e Speicher:17.95185 €

e 2 x Wallbox:1.998,00 €

e Ochsner-Warmepumpe gesamt: 150.055,43 €

 IRR (vereinfachte Modellrechnung): = 6,2 % p.a.

e Powertower: 3 Einheiten (Hausverteilung)

e Warmepumpen: 3 Einheiten, gesamt 60 kW




Erlosmodell fur Betreiber

LOKALER STROMVERKAUF WARMESTROM

Der Betreiber verkauft lokal erzeugten Strom direkt an die Einnahmen durch die Bereitstellung von Warmestrom fur
Mieter zur Nutzung. Heizsysteme und Warmwasser.
EINSPEISEVERGUTUNG SERVICE-GEBUHREN

GebuUhren fur Wartungs- und Serviceleistungen, die

Vergutung fur Uberschussigen Strom, der ins 6ffentliche ST _
kontinuierliche Unterstutzung bieten.

Netz zu Markpreisen eingespeist wird.

ZUSATZLICHE EINNAHMEN

Moglichkeiten fur weitere Einnahmequellen durch
Energiedienstleistungen oder Produktangebote.



Betreibermodell Erlosmoglichkeiten

Umsatzbausteine (Beispieljahr, konservativ)
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Haushalts- Warmestrom Einspeisung
Mieterstrom




Risiken 1m Mieterstrom-
Betriebsmanagement

TECHNIK/VERFUGBARKEIT

Technische Herausforderungen
kébnnen durch effektives
Monitoring und Ticketing
gemeistert werden, um die
Verfugbarkeit der Systeme
sicherzustellen und Ausfallzeiten
ZU minimieren.

ABRECHNUNG

Eine standardisierte
Datenpipeline ermdéglicht die
effiziente Abrechnung. Durch
Plausibilisierung und monatliches
Closing werden Fehlerquellen
reduziert und die
Abrechnungsgenauigkeit
gesteigert.

KUNDENSEITE

Klare Kommunikationsprozesse
und ZahlungsflUsse sind
entscheidend, um die
Kundenzufriedenheit zu
gewahrleisten und Konflikte zu
vermeiden, insbesondere
bezuglich Mahnwesen und
Serviceanfragen.



Systemarchitektur

Investor /
Finanzierer

Das Strukturmodell beschreibt die
angfristigen Liefer- und
_eistungsverhaltnisse von der
-inanzierung, dem Bau, technischen
und wirtschaftlichen Betrieb und
Konsum der Systeminfrarstruktur

Das Organigram gibt Solarteuren — = ——
und Investoren Aufschluss darUber, Gesellschaft partner parme,.

wer finanziert, wer betreibt, wer
macht den Service, wer baut, wer
stellt Objekte und wer ist Endkunde

L Betreiber- ]

Gesellschaft

Mieter /
Endkunden




Betreiberstruktur

Die Betreiberstruktur ist entscheidend fur den Erfolg von Mieterstromprojekten. Sie definiert die Rollen und

Verantwortlichkeiten zwischen Investoren, Betreibern und Servicegesellschaften, um Effizienz und Rentabilitat zu
gewahrleisten.

Wird von Anfang eine belastbare Service-Struktur in Form von qualifizierten Partnern mitgeliefert, kann die

langfristige VerfUgbarkeit des Personaleinsatzes durch entsprechende Vertradge gewahrleistet und vorfinanziert
werden.

DarUberhinaus bieten Service-Vertrage allen Vertragspartnern mehr Sicherheit fur ihre Betriebsprozesse,
reduzieren Reibungswiderstande und Arbeit im Vertrieb, weil Prozesse transparent dargestellt werden und
Haftungen klar abgegrenzt und fixiert werden.



Vortelle von Mieterstrom fur Solarteure

BETRIEB ALS PRODUKT

Mieterstrom ermoglicht
Solarteuren, ihre
Dienstleistungen als Produkt
anzubieten, was den Fokus auf
langfristigen Betrieb und Wartung
legt, anstatt einmalige
Installationen zu verkaufen.

HOHERE
ABSCHLUSSRATEN

Durch die Bereitstellung einer
klaren Wert-Proposition und der
Sicherheit einer stabilen
Einnahmequelle kénnen Solarteure
héhere Abschlussraten in der
Akquise von neuen Projekten
erzielen. (Service = Qualitat)

NEUE GESCHAFTSZWEIGE

Im Mieterstrom-Kontext entstehen
neue Verbraucher-Markte, die
neben den Abrechnungsleistungen
far Mieterstrom auch Upsells
ermoéglichen



Kundenkommunikation

Mieterstrom férdert eine langfristige Kundenbindung durch
transparente Abrechnung und Serviceangebote, die den
Endkunden kontinuierlich mit der Energieversorgung verbinden und
zusatzlichen Wert schaffen.

Solarteure konnen hier selbst aktiv werden und neben dem
technischen Service auch den Debitoren-Service anbieten und die
Kommunikation als Vehicle fur Upsells nutzen

e Jahres- und Monatsabrechnungen passend zum Wetter

e Wetterberichte und Ertragsvorschauen

e Kommunikation von Service-Terminen

e Image- und Merch-Produkte

e Technik- und Infotainment rund um Wohnverhaltnisse und
Lebensrdume
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Governance — KPIs fur Rendite

EIGENVERBRAUCH

Der Eigenverbrauch ist ein
entscheidender Marge-Treiber in
der Mieterstromstrategie, da er die
Abhéangigkeit von externen
Stromanbietern reduziert und die
Rentabllitat steigert.

VERFUGBARKEIT

Die Verfugbarkeit der Systeme ist
wesentlich fur die Sicherstellung
eines stabilen Cashflows. Hohere
Verfugbarkeitsraten minimieren
Betriebsunterbrechungen und
maximieren den Stromverkauf.

EFFIZIENZ

Die Effizienz der Betriebsablaufe
beeinflusst direkt die
Kostenstruktur und die Rendite.
Durch optimierte Prozesse kénnen
die betrieblichen Ausgaben
signifikant gesenkt werden.



WILKINGER e
ENERGIEKULTUR

Energie. Kultur. Souveranitat.

www.wilkinger.com

Vielen Dank fur |hre Aufmerksamkeit



Wilkin Borrmann B.A.

Energieberater, Projektmanagement und
Technologietransfer

WEBSEITE

www.wilkinger.com

E-MAIL

kontakt@wilkinger.com

TELEFON
01511 696 7418




